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rep
«przedstawiciel handlowy firmy»

rzecz. m osobowy, Ip D. repa, Ms. repie, Im M. repi lub repowie lub
pogard. (te) repy

Ztosliwi mowiq, Ze praca repa jest podta, ze to nic innego jak tylko
akwizycja. Ja uwazam, Ze lepiej pracowac za normalne pieniqdze
niz za najnizszq krajowq (www.biotechnolog.pl).

Jestem repem, jednym z najlepszych w mojej firmie. Nawijka,
zgrabne stowa, odpowiednio dobrany ton gtosu to moje
atuty (blog.bisi.pl).

Pracuje jako rep od szesciu lat, w dwdch topowych koncernach
farmaceutycznych. Praca tylko w szpitalach. Czasem jest luz,
czasem trzeba sie mocno napracowac, zawalac noce, weekendy, ale
mozesz sam ustalac sobie godziny pracy, wiec to jest

super (www.gazeta.pl).

Gdybym w mtodosci miat mozliwos¢ potqczenia kasy i satysfacji w
Jjednym, to bytbym dzisiaj Gtownym Technologiem, a nie repem w
firmie handlowej (tworzywa.com.pl).

Obecnie niektore firmy farmaceutyczne zatrudniajq jako

repow osoby legitymujqce sie tylko licencjatem. Wyuczony zawdd tez
przestaje mie¢ znaczenie, bo i tak najbardziej liczq sie cechy
osobowosciowe i umiejetnosci kandydatow: elastycznosc,
komunikatywnosé, dynamizm, odpornos¢ na stres, umiejetnosé
budowania dtugotrwatych relacji (pulsmedycyny.pl).

<ang., skr. od (sales) representative ‘przedstawiciel’>
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account manager, cefatka, mobbing, open space, pozycjonowanie
produktu, promotor, rebranding, target, trendsetter
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